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Lateinamerika: Ausblick 2011

2010 Uberwanden Lateinamerika und die Karibik die Krisenfolgen des Vorjahres im Eiltempo. Mit 6% wurde ein Wirt-
schaftswachstum erzielt, das den Riickgang des Jahres 2009 von 1,8% mehr als kompensierte. Fiir 2011 ist ebenfalls
mit Wachstum zu rechnen. Verschiedene Faktoren kdnnten aber dazu fiihren, dass dieses Wachstum etwas niedriger
ausfallt als 2010. Die Situation der meisten Industrielander bleibt volatil. Nach Meinung der Weltbank wird 2011 das
Wachstum der Weltwirtschaft von 3,9% auf 3,3% zurlickgehen. Die Zunahme des Welthandels wird sogar um ein
Drittel schrumpfen. GemaRl der UNO konnten die krassen Klimaveranderungen der Region 1% Wachstum kosten.
Zahlreiche Regierungen Lateinamerikas sehen sich gezwungen, mit kraftigen Interventionen den Aufwertungsdruck auf
die Landeswahrungen abzuwehren. Dies wird auch MalRnahmen zur Beschrankung der Importnachfrage und damit
zur Dampfung des Konsums beinhalten. Der angekiindigte verstarkte Sparkurs einiger Regierungen wird ebenfalls das
Wachstumstempo beschneiden.

Die asiatischen Boom-Lander werden erneut starker wachsen als Lateinamerika. Auch die asiatische Nachfrage nach
lateinamerikanischen Agrarerzeugnissen und Bergbauprodukten wird auf einem hohen Niveau bleiben. Davon profitie-
ren vor allem die Rohstoffexporteure Stidamerikas. Die grole Ausnahme ist Venezuela, das die Vorteile einer hohen
Nachfrage nach Erddl und Erdgas wegen seiner anti-marktwirtschaftlichen Ausrichtung und standigen Eingriffe in die
Privatwirtschaft nur eingeschrankt nutzen kann. Derzeitig vollzieht sich ein qualitativer Sprung in den Wirtschaftsbe-
ziehungen Lateinamerikas zu China. Fir viele Lander der Region ist dieses asiatische Land zu einem strategischen Han-
delspartner geworden, der zusehends die USA und die EU-Lander von den Spitzenpositionen verdrangt. Ende 2010
investierten chinesische Staatsunternehmen fast US$ 20 Mrd. im Erd6l- und Erdgassektor Argentiniens und Brasiliens.
Auch Venezuela zieht chinesische Investitionen an. Weitere umfangreiche Investitionsprojekte sind angekindigt, u.a.
im Stahl- und Infrastrukturbereich.

MiiRig ist die Frage, ob die Chinesen als Handels- und Investitionspartner in Lateinamerika willkommen sind. Sicher
gibt es noch Probleme mit der gegenseitigen Chemie. Das hat aber Chile nicht davon abgehalten, bereits 2006 ein
Freihandelsabkommen mit China in Kraft zu setzen. Peru und Costa Rica folgten 2010. Auch andere Lander der Regi-
on, wie z.B. Kolumbien, haben Freihandelsverhandlungen mit dem asiatischen Giganten aufgenommen oder ange-
kiindigt. Die wirtschaftlichen Fakten wiegen schwerer als traditionelle Vorlieben. China ist dabei, zur flihrenden Wirt-
schaftsmacht der Welt zu werden. AuRerdem verfligt das Land Uber Devisenreserven von US$ 2,6 Billionen; chinesi-
sche Unternehmen kdnnen zu jeder Zeit mit konkurrenzlos gilinstigen Kredite aufwarten. Dariiber hinaus erganzen sich
die Volkswirtschaften Stidamerikas und Chinas in vielfaltiger Weise. Es ist deshalb davon auszugehen, dass sich beide
Seiten immer starker annahern. Dies konnte auf Kosten der traditionellen Handelspartner USA und Europa gehen. Der
baldige Abschluss eines Freihandelsabkommens EU-Mercosur ist also dringend erforderlich.

Die umfangreichen Rohstoffexporte Lateinamerikas erklaren aber nicht alleine den Wirtschaftsboom in der Region.
Zum Hauptmotor hat sich der wachsende Binnenmarkt entwickelt. Lateinamerika ist eine Region mittleren Einkom-
mens mit einer Bevolkerung von 570 Mio. Menschen. Der Anteil der Mittelschicht an der Bevolkerung nimmt stetig
zu. Alleine in Brasilien erhohte sich dieser Anteil in nur finf Jahren von einem Drittel auf die Halfte. 2010 ging das Pro-
Kopf-Einkommen der Lateinamerikaner um fast 5% nach oben. Fiir 2011 ist mit einer erneuten Verbesserung der so-
zialen Lage zu rechnen. Der unermessliche Reichtum der Region an Bodenschatzen, Energieressourcen und landwirt-
schaftlichem Potential ist eine gute Grundlage fiir nachhaltiges Wachstum. Die grofRe Schwéche Lateinamerikas bleibt
die unzureichend entwickelte Infrastruktur. Sie ist aber zugleich auch eine Chance, wie die umfangreichen Infrastruk-
turprojekte beweisen: Geplant sind in diesem Bereich mittelfristig Investitionen von tber US$ 5 Billionen.

Die Regierungen Lateinamerikas haben die Boom-Jahre seit 2004 und selbst das Krisenjahr 2009 genutzt, um hohe
Devisenreserven von mehr als US$ 600 Mio. anzuhdufen und die Last der Staats- und Auslandsverschuldung zu verrin-
gern. Die Inflationsentwicklung ist in den meisten Landern unter Kontrolle, wenn man von Venezuela absieht. Der
Binnenkonsum, die Investitionsrate, die Inlandssparquote und die Emissionen auf den einheimischen Anleihenmarkten
haben zugenommen. Das Umlaufvolumen inlandischer Anleihen von mehr als US$ 1,2 Billionen hat die Abhdngigkeit
von externen Kapitalzuflissen verringert. In den fiunf Landern Lateinamerikas, die der Marktwirtschaft kritisch gegen-
Uber stehen, ist ein Diversifizierungsprozess festzustellen. Wahrend Venezuelas Regierung den Verstaatlichungskurs per
Dekret verscharft, baut Kuba den Staatssektor in drastischer Weise ab.

Das derzeitige Hauptproblem vor allem Siidamerikas ist aber nicht die Sozialismus-Frage, sondern der anhaltende
Aufwertungsdruck auf die Landeswahrungen. Die hohe Rentabilitdt und das deutlich gesunkene Risiko auf den Fi-
nanzmarkten der Region fiihren zu starken Zuflissen kurzfristiger Geldanlagen aus den Industrielandern, die sich einer
hohen Liquiditat und dem historisch niedrigsten Zinsniveau erfreuen. Diese massiven Zufllsse erwirken eine Verringe-
rung des realen Wechselkursniveaus der Region, was eine Verteuerung der Exporte und eine Verbilligung der Importe
zur Folge hat. Damit wird es zusehends schwieriger, sidamerikanische Industrieprodukte auf dem Weltmarkt und
selbst im Inland abzusetzen. Dies ist ein ernsthaftes Problem fir alle Unternehmen, die in der Region produzieren. Vor
allem Siidamerika droht eine schleichende Deindustrialisierung. Auch der kréftige Anstieg der Commoditiy-Preise for-
dert die Umorientierung von der Industrieproduktion auf den Rohstoffexport.
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Welche Mdoglichkeiten haben die betroffenen Lander, um einer solchen Entwicklung zu entgehen? Bereits 2010 kauf-
ten einige Zentralbanken auf dem Wahrungsmarkt massiv US-Dollar, um den Aufwertungsdruck auf die Landeswah-
rungen zu verringern. Damit wurden meist nur kurzfristige Erfolge erzielt. 2011 ist mit einer Intensivierung dieser Poli-
tik zu rechnen. Darliber hinaus sind weitere MalRnahmen zur Beschrankung des Zuflusses kurzfristiger Finanzanlagen
zu erwarten. Verschiedene Lander der Region wollen die Unterstiitzung der exportorientierten Industrie und produkti-
ver Investitionen verstarken. Darliber hinaus Uberlegen einzelne Regierungen, die Nachfrage nach preiswerten Im-
portwaren durch eine Verteuerung bzw. Limitierung von Konsumkrediten und die Erh6hung von Importzollen zu re-
duzieren. Dies wirde nicht nur das Wirtschaftswachstum dampfen, sondern auch die Absatzmdoglichkeiten auslandi-
scher Exporteure. Trotz einer weiteren Zunahme des Aulenhandels wird somit 2011das Leistungsbilanzdefizit wahr-
scheinlich von 1,1% auf 1,5% des BIP ansteigen. Die MaRnahmen der lateinamerikanischen Regierungen zur Verringe-
rung des Aufwertungsdrucks werden aber nicht eine baldige Wirkung zeigen. Denn letztendlich spiegelt sich in der
Starke einer Wahrung auch das Wirtschaftspotential eines Landes bzw. die Wahrnehmung dieses Potentials durch die
auslandischen Anleger und Geschaftspartner wider.

Lateinamerika steht heute mit gewachsenem Selbstbewusstsein auf der internationalen Biihne. Lander wie Brasilien
und Mexiko haben alle Chancen, in relativ wenigen Jahren die Staaten Europas zu liberholen und in die Liga der 10
groRten Volkswirtschaften aufzusteigen. Gemal der neuesten PwC-Prognose ,The World in 2050” vom Januar 2011
wird Brasilien zur viertgroRten Volkswirtschaft der Erde werden und Mexiko zur siebtgréfiten. Der siidamerikanische
Staatenbund Mercosur wird schon in naher Zukunft zum bedeutendsten Nahrungsmittellieferanten der Welt werden.
Wer sich rechtzeitig in der Region etabliert, wird am Wachstum teilnehmen, denn in der Regel genieen auslandische
Investoren die gleichen Rechte wie einheimische. Nach wie vor ist Deutschland ein wichtiges Herkunftsland fir Aus-
landsinvestitionen in der Region. Im Industriesektor stehen deutsche Investoren an dritter Stelle hinter einheimischen
und US-amerikanischen Unternehmen. Diese solide Prasenz ist ein genauso wichtiges Kapital wie die tiberall splirbaren
Sympathien fir Deutschland und deutsche Produkte. Die bevorstehende FuBballweltmeisterschaft und die Olympiade
in Brasilien konnten den Diversifizierungsprozess deutscher Direktinvestitionen in den Infrastrukturbereich begtinsti-
gen. Auch der deutsche Handel profitiert von Lateinamerikas Wirtschaftsboom: Im 1. Halbjahr 2010 legten die deut-
schen Exporte in die Region um 54% zu.

Lateinamerika hat 2010 im Laufe nur eines Jahres die Auswirkungen einer schweren, von auen verursachten Wirt-
schaftskrise iberwunden. In den Jahren 2011 und wahrscheinlich auch 2012 dirfte die Region trotz eines etwas weni-
ger glinstigen Umfelds und trotz der Malnahmen zur Abwehr des Aufwertungsdrucks Zuwachsraten von mehr als 4%
erzielen.

Wachstumsergebnisse und Perspektiven fiir Lateinamerika

BIP-Wachstum 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012

vorlaufig | Prognose | Prognose
Argentinien 9,0% 9,2% 8,5% 8,7% 6,8% 0,9% 8,4% 6,0% 5,5%
Bolivien 3,9% 4,1% 4,5% 4,6% 6,1% 3,4% 3,8% 4,5% 4,5%
Brasilien 5,7% 2,9% 3,7% 5,7% 5,1% -0,6% 7,7% 4,6% 4,2%
Chile 6,2% 6,3% 4,0% 4,7% 3,2% -1,5% 5,3% 6,0% 5,0%
Kolumbien 4,9% 4,7% 6,8% 7,5% 2,4% 0,8% 4,0% 4,5% 4,6%
Costa Rica 4,1% 5,9% 6,9% 7,8% 2,6% -1,1% 4,0% 3,5% 4,0%
Kuba 3,0% 11,8% | 12,5% 7,3% 4,1% 1,4% 1,9% 3,0% 3,0%
Dominikan. Republik 2,7% 9,2% 10,1% 8,5% 5,3% 3,5% 7,0% 5,0% 6,0%
Ecuador 7,9% 4,7% 4,3% 2,5% 6,5% 0,4% 3,5% 3,5% 3,0%
El Salvador 1,8% 2,8% 4,2% 4,7% 2,5% -3,5% 1,0% 2,0% 3,0%
Guatemala 2,7% 3,2% 4,6% 6,3% 4,0% 0,5% 2,5% 3,0% 3,2%
Honduras 5,0% 4,1% 5,8% 6,3% 4,0% -1,9% 2,5% 2,5% 3,5%
Mexiko 4,2% 3,0% 4,8% 3,4% 1,3% -6,1% 5,3% 4,0% 4,5%
Nicaragua 51% 4,0% 3,7% 3,2% 3,2% -1,5% 3,0% 3,0% 3,5%
Panama 7,5% 6,9% 7,9% 121% | 10,7% 3,2% 6,3% 7,5% 7,0%
Paraguay 4,1% 2,9% 4,0% 6,8% 5,8% -3,8% 9,7% 5,0% 4,5%
Peru 52% 6,4% 8,0% 8,9% 9,8% 0,9% 8,6% 6,0% 6,0%
Uruguay 11,8% 6,6% 4,6% 7,6% 8,9% 2,9% 9,0% 5,0% 5,0%
Venezuela 17,9% 9,3% 10,3% 8,2% 4,8% -3,3% -1,6% 1,5% 2,0%
Lateinamerika 6,1% 5,0% 5,8% 5,8% 4,1% -1,8% 6,0% 4,6% 4,4%
(gewichteter @)
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