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Existenzgründung im Ausland? Eine erfolgreiche Unternehmensentwicklung bei 
Transaktions- und Kostenreduzierungen im internationalen technologischen 
Umfeld unter der Berücksichtigung von Qualitätsstandards und Zertifizierungen. 

 Markteintritt im Ausland: Einführung, Positionierung, Qualitätssicherung, 
Vertrieb, Einkauf und Handel. 

Haben Sie bereits versucht in Schwellenländern Erfolge zu verzeichnen? Welche 
Ursache-Wirkungs-Diagramme lassen sich für Ihren konsolidierten Markt 
anwenden? Von welchen Strategien und Methoden haben Sie Gebrauch gemacht? 
Sind Sie bereits auf die Probleme traditioneller Niederlassungen gestoßen?  Wie 
kaufen Sie ein und von wem? Haben Sie Recherchen bezüglich lokaler 
Qualitätssicherungszertifikate gemacht? 

 Die Generierung/Verbesserung der Kennzahlen im Ausland 
 
Haben Sie bereits Ursache-Wirkungs-Diagramme angewendet? Bereit Ihnen Ihr 
Absatzkanal besondere Probleme? Wer könnte ein besserer Cluster, Partner, 
Vertriebspartner, Lieferant sein?  
 

 In welcher Form erhalten Sie wertvolles Feedback von Ihren 
Vertriebsmitarbeitern und Abteilungen zu Ausländsmärkten, 
Zielvorgaben und Bereichen? 

Haben sie wertvolle Beiträge zur Verbesserung Ihrer technischen Projekte 
geleistet? Praktizieren Sie Scoping oder führen Sie Workshops durch? Haben Sie 
Schwachstellen und Ursachenbereiche definiert? 

Ort:  TechnologieZentrumDortmund http://www.tzdo.de/   
Tag:  Mittwoch, 29. September, 2010, 09:00 – 11:00 

Teilnahmebestätigungen: http://www.portusland.com/Presentations_Events_News.html 
 
Sprecher: BScIT. Javier Saucedo O., geboren im Jahre 1968 in Mexico City, hat als 
ehemaliger PWC Senior Consultant mehr als fünfzehn Jahre Erfahrung mit Endkunden 
und im Multi-Sektor-Consulting. Im Jahre 1998 kam er nach Europa um bei 
internationalen Start-Ups in Barcelona mitzuwirken und diese mit bewährten 
technischen Methoden zu fördern. Seit 2004 ist er mit seinem internationalen Projekt 
LANDNetworksComm – LANDmicro als selbständiger Unternehmer tätig. Gründer und 
Business Development Manager von PORTUSLAND Business Development and Trade UG. 

PORTUSLAND Business Development and Trade UG http://www.portusland.com/   
Arbeitet mit Ihnen zusammen um die Produkteinführung, Positionierung, 
Umstrukturierung, den Handel und die Integration von Geschäftsprozessen sowie 
Kostenreduzierung von Projekten zu fördern und zu verbessern um die maximale 
Effizienz Ihrer Tätigkeit in Auslandsmärkten zu vergrößern. 
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